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Le parole dei tuoi colleghi
Imprenditori ICT ) )

Le testimonianze autentiche dei partecipanti al Percorso ViVenditalCT
sono la chiave per comprendere il reale impatto di questo Percorso sulla
trasformazione personale e aziendale che puoi ottenere.
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Al fianco dei micro e piccoli Imprenditori ICT

Piero Micheletti, imprenditore e consulente, si
occupa di sviluppo business, vendite e
marketing in ambito ICT dal 1997.

Per 20 anni, da protagonista ha contribuito allo
sviluppo di un operatore di TLC nel b2b
diventato un'eccellenza italiana, premiato per
essere tra i migliori luoghi di lavoro e come
impresa con i tassi di crescita piu elevati.
Autore del Libro “La Vita € una continua
Vendita”, nel 2028 per un anno & il CEO di una
startup nel settore del sound-wellness dove
conosce e lavora con Federico Faggin,
I'inventore del primo microchip al mondo.

Oggi Piero Micheletti forma e supporta decine
di titolari di aziende ICT nel passaggio da
“titolari operativi” a Imprenditori leader
attraverso il Percorso ViVenditalCT.

[l primo e unico Percorso in Italia che supporta
esclusivamente micro e piccoli Imprenditori ICT
affinché diventino protagonisti nei rispettivi
mercati e facciano un business vincente per
raggiungere i loro obiettivi di crescita.

Nelle prossime pagine potrai leggere le parole
degli Imprenditori ICT come te che hanno gia
partecipato al Percorso.




“Un booster per la crescita dei piccoli
Imprenditori ICT!”

Prima di intraprendere il Percorso ViVenditalCT avevo la forte volonta di crescere, ma non riuscivo ad individuare con
chiarezza quali fossero i problemi reali della mia azienda, e dunque, le modalita per risolverli.

Ero desideroso di evolvere, ma allo stesso tempo avevo dubbi su quali investimenti fare e come avrebbero influito sul mio
business. Dopo il Percorso mi sono accorto che il mio approccio alla vendita era quasi inesistente: non avevo un metodo

vero e proprio.

Mi limitavo a fare tentativi basati su esperienze personali, senza una strategia definita. Sapevo che per ottenere la liberta
e il successo che desideravo, dovevo rendere la mia azienda pit autonoma, capace di funzionare anche in mia assenza.
Ho conosciuto ViVenditalCT grazie a LinkedIn e alla mia precedente conoscenza di Piero per i suoi risultati in Welcome
Italia.

La decisione di iscrivermi é scaturita dalla convinzione che il Percorso avrebbe fornito strumenti e conoscenze vicine alle
esigenze specifiche della mia azienda. Le mie aspettative erano altissime: speravo di imparare tecniche per gestire meglio
la mia azienda. E il Percorso ha superato ogni mia previsione. Non solo ho acquisito strumenti utili, ma ho anche
imparato a focalizzarmi sui miei veri desideri e obiettivi.

Questa consapevolezza é stata la vera chiave per avviare un processo di cambiamento sostanziale. Grazie a ViVenditalCT,
ho capito l'importanza di avere una visione e una missione chiara. Ho scoperto che gli strumenti che possedevo erano gia
adatti, ma mancava la capacita di orientarli in una direzione precisa. Il Percorso mi ha aiutato a far emergere, affrontare

e risolvere questa criticita.

Consiglierei senza esitazione ViVenditalCT a qualsiasi imprenditore ICT, specialmente a quelli che, come me, aspirano a
rendere la propria azienda autonoma e indipendente.

E un Percorso che reputo estremamente utile anche (e soprattutto) per gli imprenditori piti giovani, perché consente di

gettare basi solide per la crescita della propria azienda.

In sintesi, ViVenditalCT é stato un investimento prezioso per la mia crescita personale e professionale, un Percorso che mi
ha permesso di guardare oltre gli ostacoli e di progettare un futuro piu brillante per la mia azienda.




“Mi sentivo come un dipendente di
me stesso e hon come un vero
imprenditore”

Prima del Percorso io ed i miei soci avevamo il sentore che il nostro “impegno quotidiano” non fosse
quello di veri imprenditori, ma piuttosto di essere dipendenti di noi stessi.

L'inquietudine che ne derivava, con gli anni, mi stava un po’logorando “il piacere di andare a
lavorare”.

Il Percorso ViVenditalCT ha trasformato radicalmente il nostro modo di vedere le cose in ambito
lavorativo, sia per quanto riguarda la quotidianita, sia per quanto riguarda la giusta direzione da far
prendere alla nostra azienda.

Ho potuto riscontrare sin dalle primissime sessioni un importante beneficio in termini soprattutto di
impostazione mentale, aspetto fondamentale per poter mettere in ordine tutti i tasselli mancanti.

Adesso non mi resta altro che applicare le capacita trasmesse da Piero.

“Avevo il desiderio di sviluppare la
mia azienda ma non avevo le giuste
conoscenze per innescare la crescita”

Nasco come tecnico ed ho sempre sentito la necessita di trovare la giusta formazione che riuscisse a
compensare le mie lacune come imprenditore. Ho immediatamente capito di aver fatto la scelta giusta
rivolgendomi a Piero, soprattutto per la sua esperienza specifica nel settore ICT, praticamente
introvabile in Italia. Non é facile trovare oggi sul mercato esperti che con semplicita e passione
riescano a trasferirti concetti a volte anche complessi in maniera assolutamente comprensibile.
ViVenditalCT mi ha aiutato da un punto di vista organizzativo, per gestire il mio tempo e ad
organizzare al meglio le attivita quotidiane della mia azienda.

Grazie a ViVenditalCT, oggi sono finalmente in grado di offrire i miei servizi con un maggior margine di
profitto, di poter disporre di un‘offerta commerciale strutturata, ma, soprattutto, adesso ho chiaro
cosa devo fare per migliorare la mia azienda: creare un sistema con piu reparti autonomi
dallimprenditore, in modo che io abbia pit tempo da dedicare a me stesso e alla strategia di crescita
e sviluppo.




ViVenditalCT

Il primo ed unico corso di formazione in
Italia promosso da MPM Business Srl
per far crescere le micro e piccole imprese

del settore ICT

L'attivita di MPM Business Srl, societa
specializzata nella formazione dei micro
e piccoli imprenditori del settore ICT, si
lega alla storia professionale del CEO e
founder Piero Micheletti. Dopo aver ma-
turato una lunga e qualificata esperienza
nel mondo dell'ICT, con ruoli di top ma-
nager e amministratore delegato in varie
aziende e start-up italiane, Micheletti ha
deciso di mettere a frutto le conoscen-
ze apprese sul campo per supportare i
piccoli imprenditori nell'acquisizione di
competenze necessarie a progettare una
strategia aziendale di successo. «Dopo
anni di attivita nell'lCT - afferma Miche-
letti - ho capito che molte micro aziende
del settore faticano a crescere perché,
nonostante il valore, chi sta al vertice
disperde le forze occupandosi di troppe
cose, dai lavori tecnici alle vendite, inve-
ce di dedicarsi ad ottimizzare il business
dell'impresa per crescere in un mercato
sempre piu agguerrito». Partendo da
guesto assunto, Micheletti ha deciso
quindi di fondare la MPM Business Srl,
societa di formazione e consulenza il cui
fiore all'occhiello & ViVenditalCT, primo
ed unico percorso volto a formare gli im-

MPM Business: Piero Micheletti, CEO e founder

prenditori che operano nell'ICT.

Con due appuntamenti al mese, per la
durata totale di sei mesi, il corso affrontai
quattro pilastri della cultura imprendito-
riale - vendita, marketing, crescita, piani-
ficazione e controllo - alternando teoria
ed esercizi e avvalendosi della presenza
di tutor che affiancano gli iscritti per tut-
ta la durata del percorso. Lo scopo & of-
frire solide competenze imprenditoriali
utili a far crescere le micro e piccole re-
alta che operano nell’ICT adottando stra-
tegie di vendita b2b e di marketing oggi
imprescindibili per ottenere successo in
guesto settore. - www.pieromicheletti.it
info@mpmbusiness.it
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PUBBLIREDAZIONALE

Un percorso di formazione rivolto ai micro e piccoli imprenditori, 6 mesi
di confronto e condivisione con un unico scopo: farcela.

Quattro pilastri
per non fallire
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mation e Communication Technology, che & il set-
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In Vivendita ICT trovano un punto di riferimento e
capiscone che non sone pis soli con i loro demoni.
Quali progetti per il futuro? «Come dicevo, al mo-
imento siamo focalizzati sul mondo ICT. Tenendo viva
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Provaci... «5i crea un ambiente protetto dove poter
mettere anude le proprie incertezze, senzala paura
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La cosa sorprendente & che al termine del percorso,
che dura 6 mesi, spesso ci & scappata perfin la la-
crima. Eun guadagno per tutti, a volte sbalorditivo.
Ascoltare le vittorie e le sconfitte degli altri, toccare
con mano i piccoli progressi serve ad allontanare la
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studio calibrato, solo su contenuti utili. Gli impren-
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“Avevo il desiderio di sviluppare e
veder crescere la mia azienda”

Ho deciso di partecipare a ViVenditalCT perché avevo la volonta di organizzare al meglio la mia
azienda, superando il limite della gestione personale. Volevo strutturarla grazie al miglioramento
dell'organizzazione aziendale e grazie a strategie di marketing e vendita per acquisire nuovi clienti,
migliorando inoltre 'approccio con i clienti attivi.

Volevo creare un meccanismo per il processo di vendita che non prevedesse ogni volta la mia
presenza, per potermi ritagliare pit tempo da dedicare alla pianificazione strategica e allo sviluppo di
altri rami dell‘attivita, oltre che per me stesso.

Ho conosciuto il Percorso ViVenditalCT grazie ad altri imprenditori che avevano partecipato a uno dei
corsi di Piero.

Il Percorso ViVenditalCT mi ha aiutato a guardare l'attivita con un occhio pit imprenditoriale, avere
conferma di cio che stavo facendo correttamente e di cio che dovevo modificare. In particolare ho
compreso la necessita e la modalita di strutturare una strategia di vendita.

In piu, ho avuto modo di approfondire alcuni aspetti legati al cliente, di quanto sia necessaria una
conoscenza piu approfondita, gli strumenti e le modalita da utilizzare per creare e proporre al cliente
un’offerta vincente.

“Avevo hisogno di strumenti chiari
per identificare un percorso di
crescita per la mia azienda”

ViVenditalCT mi ha aiutato a comprendere come modificare tutti gli aspetti gestionali interni e iniziare
un percorso di cambiamento personale per essere meno “operaio” e piu “imprenditore”.

Alcuni aspetti mi sono stati utili sin dal primo momento come, ad esempio, rivedere il processo di
presentazione dell'offerta al cliente valorizzando correttamente le sue necessita e le mie soluzioni.

Mi ha colpito la chiarezza, da non confondersi con semplicita, con cui finalmente ho iniziato a mettere
insieme i pezzi del puzzle sinora in ordine sparso.

Indipendentemente dalla situazione di ognuno, passato e futuro, il Percorso fatto con Piero consente
di avere una visione completa di cio che dovrebbe fare ogni imprenditore, piccolo o grande che sia.
Grazie Piero.




“Cercavo una guida autorevole per
lo sviluppo delle vendite e del
marketing della mia azienda”

Quando Piero mi ha presentato il suo Percorso di formazione ViVenditalCT, non ho avuto alcuna
esitazione.

Ho compreso che I'approfondimento e il cambiamento dipendono da noi, dal nostro sforzo e impegno
nel mettere in pratica le indicazioni ricevute, con una visione chiara e moderna, della corretta gestione
di una impresa nel mondo dell'ICT.

So cosa devo fare per la crescita dell’azienda ed ho preso maggior consapevolezza dell'importanza del
mio ruolo di system integrator all'interno delle aziende clienti.

Quindi, non mi rimarrebbe altro da fare che consigliare questo “illuminante” Percorso ad aziende
simili alla mia ma, allo stesso tempo penso, guidato da un sano egoismo, perché dovrei dare una
dritta simile a qualche mio competitor, per renderlo piu forte di prima?

Piero, non me ne volere, ma non consiglierd mai il tuo Percorso cosi ben fatto e specifico per favorire
la concorrenza.

Non sono cosi fesso!

Grazie per la tua passione!

“Avevo la necessita di trovare una
guida per acquisire competenze
imprenditoriali specifiche sul mondo
Icr”

La qualita e quantita di informazioni trasmesse da Piero, e le sessioni di tutoraggio tenute dal suo
staff, mi hanno permesso di stendere le basi del mio percorso di crescita come imprenditore e per
questo ne sono molto grato. Personalmente ho imparato a:

« selezionare il tempo dando importanza alle priorita

« ridurre la mia zona di comfort per affrontare impegni che prima cercavo di evitare

« intuire meccanismi che mi sfuggivano nel rapporto con i clienti, fornitori o pit in generale con tutti gli
stakeholders




“Il mio desiderio era quello di
acquisire maggiore dimestichezza
con il mondo delle vendite”

Con Piero Micheletti, il mio socio ed io abbiamo capito che tutto il nostro Know How tecnologico é
importante, ma é di fondamentale importanza riuscire a trasmettere il reale valore delle cose che
facciamo, altrimenti il rischio é non riuscire a distinguersi dalla concorrenza.

Dunque non essere piu valutati solo e soltanto per il prezzo, era per noi la priorita fondamentale.
Piero ci ha coinvolto direttamente nelle sessioni, “obbligandoci” a metterci in gioco e facendoci capire
che la vendita é una scienza, abbiamo compreso che é necessario approfondire certi aspetti, per poter
crescere prima di tutto come imprenditori e, di conseguenza, come azienda.

Aspetto fondamentale, é che tutti i concetti trattati sono perfettamente calati sulle nostre realta.

m “Ho iniziato come tecnico e pian
3F) piano I'azienda si é ingrandita e da
cio la necessita di accrescere le mie

ng\{,&ﬁ y Ccompetenze di imprenditore”
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Ho deciso di partecipare al Corso “Come diventare il numero 1 delle vendite di servizi ICT” di Piero
Micheletti perché credo che la vendita sia un pilastro fondamentale e si applichi ad ogni ambito della
vita di un imprenditore: recruiting di personale, rapporti con i fornitori, rapporti con i clienti ecc...

Un po’ alla volta ho messo in pratica i consigli pratici di Piero e questo mi ha portato a migliorare il
modo di presentare la mia azienda e di coinvoigere personale, clienti, fornitori ed investitori.
L'aspetto del corso che mi ha piu colpito é stata la sua concretezza, infatti quasi immediatamente ho
ottenuto risultati dall'applicazione di quanto appreso.

Per questo, ho deciso di proseguire il mio lavoro con Piero e partecipare al Percorso ViVenditalCT.
Consiglio ViVenditalCT a quanti abbiano il vero desiderio di crescere e migliorare.

Al termine del percorso avrai acquisito maggiore consapevolezza sui processi di vendita e tutto cio che
ti servira per costruire le basi della crescita della tua azienda.

Grazie Piero!




“Sentivo che dovevo migliorare
nettamente la mia capacita di
proposizione commerciale e
vendita”

Piero mi ha fatto capire cosa c’é dietro il processo di vendita, sia dal punto di vista tecnico che dal
punto di vista emozionale e psicologico.

Ho individuato i miei errori ed il perché di determinate reazioni negative dei clienti alle mie precedenti
proposte. Mettendo subito in pratica i suggerimenti di Piero, ho ottenuto risultati e ho visto cambiare
nei clienti il modo in cui considerano i nostri progetti.

Le obiezioni da parte loro sono diminuite ed ho imparato come gestire al meglio le poche che adesso,
grazie anche al manuale offerta creato con il sostegno di Piero, vengono sollevate.

Consiglio fortemente questo Percorso a tutti i professionisti ed imprenditori che devono relazionarsi
quotidianamente con i propri clienti e fornitori, per aumentare drasticamente la loro percezione della
nostra professionalita e di conseguenza la capacita di chiudere le trattative facendo felice il cliente.

“Non sapevo da che parte iniziare

N per innescare un meccanismo di

> crescita della mia azienda”

La mia azienda non aveva una rete vendita, i clienti arrivavano tramite il passaparola, ma non erano
sufficienti per crescere come desideravo.

Ho iniziato ad informarmi su quali fossero le soluzioni che mi potevano aiutare a far crescere
l'azienda, ma nella mia ricerca trovavo aziende ed agenzie di marketing che trasmettevano soltanto
nozioni, ed in pit non le sentivo per niente affini né alla mia azienda, né al mercato ICT.

Ho scelto di partecipare al Percorso ViVenditalCT in quanto un Percorso che percepivo come cucito
addosso alla mia azienda, soprattutto per la sua specializzazione e focalizzazione sull'ICT che non
avevo trovato da nessun‘altra parte.

Mi aspettavo, come é successo, che mi aiutasse in maniera consistente e concreta a sviluppare la parte
commerciale per la mia azienda e come poter migliorare I'‘approccio con vecchi e nuovi Clienti.

Il Percorso ViVenditalCT mi ha insegnato la giusta strada da percorrere per la crescita della mia
azienda ed in pia, ho capito quali fossero i punti in cui sbagliavo e dove dovevo cambiare I'approccio.
ViVenditalCT mi ha aiutato a sviluppare la visione e la missione della mia azienda, ed in pit, mi ha
aiutato soprattutto a migliorare I'approccio commerciale con i miei Clienti e I'approccio migliore per
acquisirne di nuovi.

Consiglierei senza esitazioni di partecipare al Percorso ViVenditalCT e mi é gia capitato di farlo.




“Una risorsa preziosa per la parte
strategica e commerciale della mia
azienda”

Ho conosciuto Piero ad un evento.

Ho capito subito che sapeva il fatto suo e che avrebbe potuto aiutare CoreTech a lavorare meglio dal
punto di vista commerciale, perché noi siamo sempre stati bravi tecnicamente.

Alla fine dell'intervento nella pausa pranzo mi awvicino a lui e, molto velocemente in pochi minuti, ci
siamo scambiati i contatti.

Piero in estrema sintesi é il fondatore del primo sistema di formazione dedicato esclusivamente agli
imprenditori ICT, il Percorso ViVenditalCT. Lui, secondo me, é il Professore della Vendita in ambito ICT.
Insegna a vendere, ma non solo come si vende, ma come ci si organizza per vendere e come si
organizza l'azienda per farlo al meglio. Da settembre 2019 é iniziato il nostro rapporto di
collaborazione cosi proficuo che é andato oltre la CoreTech.

“Piero per noi é un riferimento
irrinunciabile”

Incontrare Piero ha rappresentato per la nostra azienda un’autentica svolta.

E stato il primo passo di un percorso di crescita che stiamo portando avanti, pieni di energia e
determinazione, verso il raggiungimento dei nostri obiettivi.

Grazie a ViVenditalCT abbiamo fatto luce sulla rotta che vogliamo perseguire: abbiamo messo a fuoco
con precisione i nostri tratti distintivi, partendo dai valori che pit ci appartengono e che ci rendono
unici per i nostri clienti attuali e futuri.

Piero rappresenta il punto di congiunzione tra le regole del marketing e la realta quotidiana del
mondo IT ed é in grado di offrire un supporto concreto, basato su un‘approfondita conoscenza tecnica
e una consolidata esperienza pratica.

Per chi desidera raggiungere i propri obiettivi e fare un salto di qualita, é il mentore ideale a cui
affidarsi per far crescere il proprio business, mettendo radici solide e durature.




“La strategia é I'arma che ho
acquisito per potenziare la mia
azienda”

Ho deciso di partecipare al Percorso ViVenditalCT perché avevo bisogno di riprendere in mano le
redini della mia azienda e creare una strategia di crescita.

Il Percorso é stato davvero utile:

* Piero mi ha trasferito i 4 pilastri della cultura imprenditoriale sotto una luce che non conoscevo
* mi ha permesso di comprendere l'importanza di definire una strategia

« e focalizzare 'azienda verso obiettivi precisi

Mi ha colpito il taglio che Piero ha voluto dare al Percorso, é riuscito a trasmettere elementi sia
strategici sia culturali, mettendo sempre in rilievo il modo pratico per applicarli nella quotidianita
dell'azienda.

“Avevo la necessita di rivedere i miei
impegni da imprenditore”

Poche persone nella mia vita hanno saputo farmi riflettere al punto da spronarmi a studiare quello
che non era di mio interesse, questo perché sono abituato, come tutti, al comfort di quello che mi
riesce meglio.

Piero é riuscito a trasmettermi quella forza che mi ha consentito di migliorare quotidianamente dove
ero pit carente, rubando il tempo a quello che mi piaceva di pit, un record che ha battuto solo lui.

Sempre in debito!




“Prima di iniziare il Percorso ViVenditalCT, mi
sentivo come se navigassi a vista nella
gestione della mia azienda ICT”

Prima di iniziare il Percorso ViVenditalCT, mi sentivo come se navigassi a vista nella gestione della mia azienda ICT.
Nonostante I'ambizione di crescere, non riuscivo a trovare il sistema giusto per raggiungere i miei obiettivi. C'era sempre
quella paura di crescere troppo rapidamente e di non riuscire a rendere i ritmi sostenibili per l'azienda.

La nostra strategia di vendita si basava molto sul passaparola, ma con il tempo abbiamo realizzato che c'era spazio per
approcci pia strutturati. Il desiderio di crescere era forte, ma la strada da percorrere non era chiara.

Prima di ViVenditalCT, avevo partecipato a seminari e fatto ricerche online, ma nulla sembrava adattarsi pienamente alle
esigenze specifiche del mio settore.

La svolta é arrivata quando ho incontrato Piero Micheletti a un evento di Nethesis.

La sua esperienza e la sua prospettiva sul settore ICT mi hanno subito colpito. La decisione di partecipare a ViVenditalCT
e stata istintiva. Ero alla ricerca di una guida che potesse davvero comprendere e indirizzare le specificita del mio settore!
Inizialmente, pensavo che il Percorso mi avrebbe immediatamente preparato a espandere il mio team di vendita. La
realta si é rivelata diversa, ma non meno preziosa. Il Percorso mi ha aperto gli occhi sulla quantita di lavoro e sulla

necessita di ripensare la mia 'time-line’ per raggiungere gli obiettivi prefissati.

Oltre alla consapevolezza, ViVenditalCT mi ha fornito strumenti concreti per migliorare I'organizzazione e la gestione del
tempo. Ma il vero cambiamento é stato nel mio approccio mentale, nel modo in cui vedo e gestisco la mia azienda. Ho
imparato I'importanza di un'organizzazione efficace e di una gestione del tempo ottimizzata, che si sono tradotte in
miglioramenti concreti nella marginalita e nell'efficienza aziendale.

Raccomanderei ViVenditalCT ad altri imprenditori ICT? Da un lato, preferirei tenere per me questa miniera d'oro per non
avvantaggiare i miei concorrenti. Dall'altro, perd, credo che questo Percorso possa essere di immenso valore per
chiunque voglia seriamente trasformare la propria azienda ICT.

Ma vorrei avvertire gli aspiranti partecipanti: ViVenditalCT non é una soluzione magica o una scorciatoia per il successo!
E piuttosto un processo di rigenerazione delle proprie convinzioni e abitudini, un Percorso che richiede impegno,
apertura al cambiamento e la volonta di mettersi in discussione.

Grazie a ViVenditalCT, ho capito che cid che realmente serve é un approccio strategico e una visione a lungo termine. Ho
imparato a considerare aspetti che prima trascuravo, come l'importanza di costruire un team solido e competente e di
pianificare le mosse future con una visione chiara.

Se siete pronti a impegnarvi, a sfidare le vostre abitudini e a crescere sia personalmente che professionalmente, allora
ViVenditalCT é la scelta giusta. Non vi prometto che sara facile, ma posso assicurarvi che i risultati saranno all'altezza
delle vostre aspettative.

Questo Percorso non solo vi aiutera a costruire un'azienda piu forte e autonoma, ma vi consentira anche di ritrovare un
equilibrio tra la vita lavorativa e personale, riducendo lo stress e aumentando la soddisfazione complessiva.

In conclusione, partecipare a ViVenditalCT é stata una delle decisioni piu significative per la mia carriera e la crescita
della mia azienda. Mi ha fornito gli strumenti per trasformare la mia attivita in una realta ben strutturata e pronta per il
futuro, un futuro in cui io possa godermi i frutti del mio lavoro senza essere costantemente sommerso da esso.
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DELLA CULTURA IMPRENDITORIALE

Strategie vincenti per ogni imprenditore ICT

razie a un'esperienza di 25
anni nell'ambito ICT, Pie-
ro Micheletti riesce oggi a
sostenere 1 micro e piccoli
imprenditori nella loro crescita pro-
ffessionale e personale, contando su
un team specializzato e soprattutto su
un sistema di formazione e supporto
ispecifico per ogni cliente. La society
ida lui fondata, la MPM Business, si
|pone dunque come obiettivo quello di
jaiutare 'imprenditore a sviluppare la
|propria attivitd, in modo che abbia un
alore sul mercato per lui stesso, per i
isuoi collaboratori e le rispettive fami-
iglie. Ed & proprio Piero stesso, suppor-
tato dalla sua squadra, che si propone
icome guida in un vero percorso di svi-
uppo, creando quindi una relazione a
risposta diretta alle esigenze e aiutan-
ido i diretti interessati ad affrontare i
|problemi e le difficolta del settore.
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Imprenditore e consulente, Piero Mi-
icheletti si occupa di vendite, marke-
ting e formazione in ambito Ict dal 1997
jcon risultati dimostrabili e alla portata
di tutti. Dopo aver operato in una multi-
Inazionale americana che gli ha permes-
0 di vedere come funziona il business
joltre i confini italiani, ha iniziato il suo
[percorso come venditore in una piceo-
a realth toscana, contribuendo pei da
protagonista a trasformare una micro
lazienda in una delle eccellenze italiane
Iriconosciute. Vianova, l'operatore di te-
lecomunicazioni b2b, & stata infati pre-
Imiata tra le imprese con i pili elevati tas-
i di crescita negli anni 2011-2017, pro-
|prio quando Piero ricopriva al suo in-
terno ruoli sempre pii1 importanti fino
la diventare business manager. Nel tem-
|po, Michelettl si & guadagnato sempre
jpitr la fiducia dell'organizzazione, di-
entando il massimo responsabile delle
endite, del marketing, della comunica-
izione, dello sviluppo dell'offerta dei ser-
izi ed entrando nel comitato direttivo
idella societa. Con il tempo Piero ha svi-
uppato strategie di marketing e meto-
idi di vendita, scrivendo manuali e for-
mando l'intera rete commerciale, oltre
la vincere su mercati competitivi come
iquello dell'lct. Egli & diventato, inoltre,
un autore, scrivendo il suo primo libro
“La vita & una continua vendita pubbli-
icato nel 2015, anche se la svolta piil im-
|portante & avvenuta tre anni dopo.

SVILUPPO SEMPLIFICATO

MPM Business, in breve, & quindi una
societh di consulenza e formazione
con alta competenza nei rami strate-
gico e sales & marketing dell' Informa-
tion & communication technology.
Ed & proprio dall'esperienza del suo
Ceo in questa dimensione, abbrevia-
ta in Iet, che ha origine la realta: “Ho
iniziato nel 1997, avendo la fortuna di
apprendere cid che serve e ritagliar-
mi un ruolo di partecipazione attiva
- racconta 'amministratore, Piero Mi-
cheletti -. Con il tempo mi sone accor-
to che la maggior parte dei titolari di
micro e piccole imprese Ict non ave-
vano una strategia vincente di cresci-
ta. Non riuscivano a creare un'azien-
da sistema, e questo non per caren-
ze dal punto di vista tecnico, ma della
cultura imprenditoriale. Da qui & na-
ta l'idea di creare qualcosa che potes-

SCOPQ DI MPM BUSINESS E AIUTARE LIMPRENDITORE A SVILUPPARE LA PROPRIA ATTIVITA

INTEGRITA, SEMPLIFICAZIONE ED ECCELLENZA | VALORI DELLA REALTA

IPIERO MICHELETTI » SCOPO DEL CEO E AIUTARE | TITOLARI DELLE AZIENDE ICT A FARE UN BUSINESS EFFICACE

Le competenze di un esperto
adisposizione degli imprenditori ICT

L'IMPRENDITORE E CONSULENTE PIERO MICHELETTI, CEO DI MPM BUSINESS

UN NUOVO PERCORSO

Lasciando un po’ tutti increduli, Pie-
ro nel 2018 decide di lasciare Vianova,
l'azienda a cui ha dato e ricevuto molto.
Per un anno diventa Ceo di una startup
nel settore del sound-wellness, dove co-
nosce e lavora con Federico Faggin, I'in-

ventore del primo microchip al mondo.
Da sempre Piero ha apprezzato la dedi-
zione con cui i micro e piccoli impren-
ditori lavorano ogni giorno per resta-
re sul mercato e, stando per anni al loro
fianco, ha capito che il loro piil grande
problema @ saper tirar fuori tutto il va-
lore in che & gia presente nel-

Oggi il professionista
guida tutti gli interessati
per essere protagonisti del
mercato di riferimento

le loro aziende. Ecco perché, dal 2019,
aiuta con la sua societa decine di titola-
1i di aziende Ict a passare dalla menta-
lita di “tecnici” a quella di veri impren-
ditori, guidandoli a diventare protago-
nisti nei rispettivi mercati e fare un bu-
siness vincente all'interno del settore.

INFORMAZIONE PUBBLICITARIA

se ajutarli a raggiungere iloro obiettivi
di sviluppo. La mission che portiamo
avanti, dunque, & semplificare loro
l'accesso e l'apprendimento delle fon-
damenta della eultura imprenditoria-
le, oggl sempre pili essenziali non solo
per crescere, ma anche solamente per
poter sopravvivere nel settore”.

PILASTRI DA SEGUIRE

Piero & guidato dalla convinzione che
non serva raccontare favole e qual-
cosa che non si possa ottenere. Il suo
scopo, da sempre, & differenziarsi da
chiunque altro si autoproclami “gu-
ru’, insegnando qualcosa su cui non si
& mai cimentato davvero in prima per-
sona. Per lui, senza la giusta formazio-
ne e conoscenza, un'attivith di vendi-

Per ottenere buoni risultati
ilfondatore suggerisce
quattro principi chiave

sui quali poggial'ambito

ditalCT, dal 2020,
il primo e unico percorso di
formazione specifico per micro e
piccoli imprenditori Ict. Il percorso,
in particolare, & organizzato da
Piero Micheletti, e aiuta i titolari di
aziende ICT a crescere, sia a livello
personale che professionale, in modo
strutturato e definitivo per poter
raggiungere il successo. “Considerato
«che non esistono magie, a meno che
non si creda ai finti guru, per costruire
un business vincente & necessario
sviluppare cultura e formazione
imprenditoriale - spiega Micheletti -,
Solo cosi si pud diventare un'autorita

UNA SOCIETA SPECIALIZZATA IN COMSULENZA PER IL SETTORE ICT
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Un percorso di formazione
che porta verso il successo

ta e fornitura di servizi Ict rischia di ri-
stagnare o crollare sotto i colpi dellaj
concorrenza e delle sempre maggiori|
complessita del mercato. Ecco perché,
seguendo questa logica, il miglior mo-
do per capire come diventare impren-|
ditori di successo & quello di analizza-|
re cosa fa chi vince sul mercato. A tal
proposite, la vera domanda da porsi &
cosa serve per arrivare a ottenere cer-
ti risultati? La risposta la da con pron-|
tezza lo stesso Micheletti: “E neces-
sario basarsi su quattro pilastri chia-
ve, ossia quelli su cui, secondo me, si
basa la cultura imprenditoriale di og-|
gi. Il primo & quello della vendita, os-|
sia della capacita di saper vendere, al
quale segue il principio di marketing,|
vero motore che rispecchia la strate-|
gia che si vuole adottare per promuo-|
versi. Si passa poi al terzo di pianifica-|
zione e controllo a 360 gradi sull'atti-
vita complessiva dell'impresa e, per|
concludere, alla crescita, intesa pe-|
rd come sviluppo della consapevolez-|
za del ruolo dell'imprenditore e delle|
soft-skills da implementare”.

nel mercato e nella zona di
riferimento. Vivendita Ict, in tal senso,
rappresenta un percorso formativo
di sei mesi, con due appuntamenti
mensili di circa tre ore, che permette
di acquisire tutte le conoscenze che
servono e di approfondire i quattro
pilastri su cui si basa la cultura
dell'ambito odierna. In ognuna delle
12 sessioni vengono infatti affrontati
argomenti dal punto di vista teorico,
step e basi, e fra una sessione e
I'altra vengono proposti anche
esercizi pratici, con tutor sempre a
disposizione e check costanti dopo
aver concluso ciascun modulo®.

la Repubblica




Sii la prossima storia di
successo!
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